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Mit diesen 8 Tipps erzielen Sie schnelle Quick Wins
Warten Sie nicht bis zum Jahresgespräch, um Einsparungen zu erzielen. Hans-Christian Seidel hat für Sie – je nach Kostenart – praxis-
erprobte Tipps zur Umsetzung von Quick Wins und zur Abwehr von Preiserhöhungen zusammengestellt. 

NR. FRAGEN TIPPS STATUS

1 Allgemein

	Þ Ziehen Sie die Preishistorie heran.
	Þ Erstellen Sie eine Preisstrukturanalyse zur exakten Ermittlung der  

Kostenanteile.
	Þ Ermitteln Sie die unterjährigen Mengenwicklungen.
	Þ Ermitteln Sie Preisschwankungen.
	Þ Führen Sie Marktanalysen durch. 
	Þ Suchen Sie nach Währungsvorteilen. 
	Þ Ermitteln Sie Kostentreiber.



2 Materialkosten
	Þ Klären Sie die exakt maßgeblichen Rohstoffe.
	Þ Ermitteln Sie den Anteil an den Gesamtkosten.
	Þ Prüfen Sie die Sinnhaftigkeit von Materialgleitklauseln.



3 Packmittel
	Þ Erhöhen Sie die Auflagen.
	Þ Reduzieren Sie die Farbzahl und die Grammatur. 

4 Frachten

	Þ Lassen Sie sich die exakten Containerkosten nennen, denn einige  
Lieferanten berechnen Ihnen 7.000 USD pro 40-Fuß-Container,  
obwohl der WCI mit Stand Ende August 2024 nur bei ca. 5.100 USD  
pro 40-Fuß-Container lag.

	Þ Prüfen Sie die Möglichkeit des Sea-Air-Versandes aus Asien, wenn  
komplette Seefrachten zu teuer und zu riskant werden.

	Þ Lassen Sie bei der Lieferkondition DAB oder CIP einen Ex-Works-Preis 
anbieten. So ermitteln Sie geschickt den prozentualen Frachtanteil an den 
Gesamtkosten.

	Þ Prüfen Sie Angebote Ihrer Hausspediteure. 



5 Energien 	Þ Prüfen Sie den Verlauf der Strom-, Erdöl-, Gas- und Kohlepreise. 

6 Lohnkosten
	Þ Prüfen Sie, ob der Verkäufer Teile der Produktion ins Ausland verlagert hat.
	Þ Prüfen Sie, ob Mitarbeiter in der Produktion durch Maschinen ersetzt 

wurden.


7 Prozesskosten 	Þ Prüfen Sie, inwieweit Ihr Lieferant durch den Einsatz von KI von Prozess-
verbesserungen profitiert. 

8 Dienstleistungen

	Þ Schließen Sie Rahmenverträge für Hotels ab.
	Þ Verhindern Sie, dass Ihr Lieferant bei den Fahrtkosten den kompletten 

Stundensatz verrechnet – er ist ja während der Reise nicht zu 100 %  
für Sie aktiv.



Übersicht: Tipps für Ihre schnellen Quick Wins – eigene Darstellung


