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16 Weiterbildungsthemen für den erfolgreichen Einkauf 
Der Einkauf ist ein großes Feld mit vielfältigem Potenzial, auch zur persönlichen Weiterentwicklung. Bilden Sie sich daher unbedingt 
immer weiter. In der folgenden Tabelle habe ich Ihnen die 16 bekanntesten Weiterbildungsblöcke für Einkäufer zusammengestellt. 

NR. THEMEN INHALTE

1 Verhandlungsbasistraining 

	Þ Verhandlungsvorbereitung und Strategien
	Þ gängigste Verhandlungstaktiken
	Þ multimediale Kommunikation: telefonisch oder persönlich
	Þ Nachbereitung der Verhandlung

2 Verhandlungsaufbautraining 

	Þ Verhandlungen in Pattsituationen und mit Monopolisten
	Þ Verhandlungen im Team
	Þ Schlagfertigkeitstraining
	Þ moderne und trickreiche Verhandlungstaktiken
	Þ Körpersprache und Gesamtauftritt

3 Global Sourcing
	Þ Vor- und Nachteile beim Global Sourcing
	Þ Parameter der interkulturellen Kompetenz 
	Þ Bewertungen der Länder

4 Geopolitik für Einkäufer
	Þ globale Lieferketten
	Þ geopolitische Zusammenhänge und Herausforderungen
	Þ geopolitische Machtblöcke

5 Lieferantenmanagement

	Þ Beschaffungsmarketing
	Þ Lieferantenevaluierung
	Þ Risikomanagement
	Þ Lieferantenentwicklung
	Þ Warengruppenmanagement

6 Führung im Einkauf

	Þ innere Eigenschaften einer Führungskraft
	Þ verschiedene Ansätze der Führungsarten
	Þ effiziente Instrumente der Führungskraft
	Þ Einkaufsleitertraining

7 Konfliktmanagement
	Þ 12 erfolgreiche Tools für das Konfliktmanagement
	Þ verschiedene Persönlichkeitstypen
	Þ mentale Stärke und Resilienz

8 Einkaufsbasisseminar

	Þ operativer Prozess von der Anfrage bis zur Rechnung
	Þ Einkaufsorganisation
	Þ wichtigste Teilbereiche im Einkauf
	Þ Schnittstellenmanagement
	Þ wichtigste Analysetools im Einkauf

9 Produktschulungen 	Þ Sortimentsschulungen und Technik für Einkäufer
	Þ Investitionsgütereinkauf

10 KI und Digitalisierung
	Þ Einsatzgebiete von KI und E-Procurement
	Þ ChatGPT im Einkauf
	Þ Digitalisierung und Prozessverbesserung

11 Recht im Einkauf
	Þ wichtigste Vertragsarten
	Þ wichtigste Parameter in Verträgen
	Þ internationale Rechtskreise

12 ESG 	Þ wichtigste Zusammenhänge beim ESG
	Þ Lieferkettengesetz

13 Wirtschaft und BWL 	Þ wirtschaftliche und makroökonomische Zusammenhänge

14 Einkaufscontrolling, Kosten-  
und Preisanalyse

	Þ wichtigste Kennzahlen im Einkauf
	Þ betriebswirtschaftliche Zusammenhänge
	Þ Preisstrukturanalyse
	Þ wichtigste Kostenarten

15 Projekteinkauf 	Þ einzelne Phasen im Projektmanagement

16 Strategischer Einkauf 	Þ 14 Bestandteile des strategischen Einkaufs

Übersicht: 16 Themen für Ihre Weiterbildung im Einkauf – eigene Darstellung


