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AKTUELL

Ihre Checkliste fiir Risiko-Minimierung beim US-Geschaft

1.

Zoll- und Handelsstrate-
gie anpassen

Incoterms strategisch
einsetzen

Preis- und Vertragsklau-
seln absichern

Dokumentation und
Compliance

Monitoring und Friih-
warnsystem

Kommunikation mit
Partnern starken

Berater einbeziehen

Prufen Sie, ob Ihre Produkte korrekt tarifiert sind (HS-Codes) und welche MFN-Zollsatze
aktuell gelten.

Kontrollieren Sie regelméRBig, ob Ihre Produkte von Sonderzoéllen oder Ausnahmen be-
troffen sind.

Vermeiden Sie DDP (Delivered Duty Paid), um keine unkontrollierbaren Zollrisiken in den
USA zu Gbernehmen.

Nutzen Sie bei kalkulierbaren Projekten z. B. DAP oder FCA, um Verantwortung und Kos-
ten klar zu verteilen.

Ergdnzen Sie Vertrage um Preisgleitklauseln, um auf volatile Zélle reagieren zu kénnen.

Nehmen Sie flexible Kiindigungsrechte fiir den Fall starker Anderungen in die Vertrage
auf.

Dokumentieren Sie jede Ausfuhr belastbar: Zolltarifnummer, Warenwert, Ursprung und
verwendete Incoterms.

Legen Sie ein internes Audit-System an, um schnell auf Priifungen oder Anfragen reagie-
ren zu kénnen.

Abonnieren Sie Updates der EU-Kommission, des US Customs and Border Protections
(CBP) und der WTO.

Richten Sie ein internes Risikoboard ein, das quartalsweise die aktuelle Lage priift und
Empfehlungen ausspricht.

Informieren Sie Kunden und Logistikpartner transparent tiber Risiken und mégliche
Kostenanpassungen.

Klaren Sie intern Verantwortlichkeiten fiir Zoll- und Exportthemen, um schnelle Entschei-
dungen zu ermdglichen.

Ziehen Sie bei komplexen Féllen spezialisierte Zoll- oder AuBenhandelsberater hinzu.

Nutzen Sie Netzwerke wie Industrie- und Handelskammern oder Branchenverbande, um
Informationen aus erster Hand zu erhalten.



